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IL CONTESTO

• Nartist è un progetto imprenditoriale che mira a rendere più accessibile il mondo

dell’arte attraverso un collegamento semplice e diretto con il pubblico, portando la

creatività artistica verso strumenti commerciali concreti ed efficaci quali la moda e

l’arredamento.

• Nartist srl nasce in collaborazione e con il supporto di Nartist® (un brand che detiene

la proprietà intellettuale) e di ForValue® (marchio con i diritti di sfruttamento dei

contest) e nasce con il DNA di impresa innovativa a vocazione sociale (soc. benefit).

• Nartist si propone di diventare il primo marketplace per facilitare l’incontro per lo

sviluppo di sinergie, tra industria, arte e mondo dei creativi attraverso anche la

certificazione e la gestione dei diritti d’autore e dei processi della filiera usando, tra

gli altri, l’innovativo sistema degli NFT.



IL BISOGNO

Far incontrare arte e settori commerciali come moda e arredamento con

strumenti innovativi;

Rendere Disponibili le opere d’arte ad un pubblico più ampio;

Dare possibilità ad artisti emergenti di farsi conoscere

il cittadino e l'artista: sentirsi protagonista di un'esperienza etica attraverso l'arte, più un modo di essere che di apparire;

per l'azienda: attivare, senza costi aggiuntivi, processi di responsabilità sociale, coinvolgendo il territorio e le istituzioni, attraverso

l'arricchimento del proprio prodotto di una esperienza di valore sociale e culturale.



LA SOLUZIONE

Il mondo 
dell’arte

L’industria
di moda e

arredamento

Il cliente finale 
amante dell’arte

diffondere le proprie opere attraverso
nuovi mercati e nuove tecnologie

Rendere i propri prodotti
originali e unici

Bassi costi di 
investimento e 
rendimento nel
tempo



IL PRODOTTO



LA PROPRIETÀ INTELLETTUALE



IL MODELLO DI BUSINESS

Fee da 
vendita di 

NFT

Fee da vendita 
di 

abbigliamento 
+ NFT

• 15%
• Media transazioni = 120 €

• 15%
• Valore Medio = 100 €

Fee da vendita 
di 

arredamento
+ NFT

Fee sui 
contest• 15%

• Valore medio = 600 €

• 15%



IL MERCATO

L’amante dell’arte Industria arredamento e 
abbigliamento

Uomo: 60%
Under 40: 30%
In Italia: 60%

96%

4%

17,6 b USD nel 2020 – CAGR: +2,6%



LA CONCORRENZA

Dedicato
all’arte

Piattaforma
web

Arte
+ moda

Arte + 
arredamento

Contest

- - -
- - -
- - -
- - -
- - -



IL TEAM

Gianfranco Nicastri
CEO

Pietro Santoro
ICT

Paolo Pace
Business Developer

Luna Pastore
Art Advisor



GLI ECONOMICS
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LA ROADMAP

Milestones:
• 450 clienti;
• Volume abbigliamento = 899 pz.
• Volume arredamento = 450 pz.
• Avvio Contest

Milestones:
• Exit o Round 2

Milestones:
• Round 1;
• Partnership con 

industria

Milestones:
• 1.596 clienti;
• Volume abbigliamento = 3.193 pz.
• Volume arredamento = 585 pz.

Milestones:
• 3.778 clienti;
• Volume abbigliamento = 7.557 pz.
• Volume arredamento = 760 pz.

Milestones:
• > 7.000 clienti;
• Volume abbigliamento > 14.000 pz.
• Volume arredamento = 988 pz.

T0 FY1 FY2 FY3 FY4 FY5



IL NEED E L’USO DEI FONDI

800 K€ Equity
500 K€ Finanza Agevolata

Pre-Money: 10,3 mln€
Capital Share:7,18%

1,3 mln€
Marketing

48,5%

Personale
41,1%

Gestione
10,4%



EXIT STRATEGY

1 IPO

2 CVC

3 CORPORATE PARTNERSHIP

4 APERTURA SEDI ESTERE



Contatti:

f.nicastri@nartist.it

+39 340 1763675

https://www.nartist.it


